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「
お
変
わ
り
あ
り
ま
せ
ん
か
？
」
。
歯
科
医
院
か
ら
の
「
定
期
検
診
の
ご

案
内
」
ハ
ガ
キ
が
届
き
ま
し
た
。
定
期
的
な
通
院
が
終
了
し
た
あ
と
、
数
ヶ

月
後
に
届
く
ハ
ガ
キ
で
す
。
お
な
じ
み
の
ハ
ガ
キ
が
来
た
か
と
思
い
ま
し
た

が
、
今
回
は
手
書
き
の
コ
メ
ン
ト
が
あ
っ
た
せ
い
か
、
目
に
留
ま
り
ま
し
た
。

 
歯
科
医
院
に
限
ら
ず
、
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
の
購
入
後
に
よ
く
こ
の
よ
う
な

ハ
ガ
キ
を
も
ら
う
こ
と
が
あ
り
ま
す
。
次
の
来
店
（
来
院
）
ま
で
の
間
に
コ

ン
タ
ク
ト
を
と
る
こ
と
は
顧
客
と
の
関
係
を
維
持
す
る
た
め
に
必
要
な
こ

と
だ
と
思
い
ま
す
。 

 

一
般
的
に
営
業
手
法
は
「
プ
ッ
シ
ュ
型
」
と
「
プ
ル
型
」
が
あ
り
ま
す
。

プ
ッ
シ
ュ
型
は
相
手
の
興
味
や
ニ
ー
ズ
に
関
係
な
く
、
一
方
的
に
訪
問
し
た

り
、
広
告
を
出
稿
し
た
り
、
営
業
活
動
を
行
う
も
の
で
す
。
例
え
ば
、
電
話

ア
プ
ロ
ー
チ
か
ら
の
訪
問
営
業
、
ダ
イ
レ
ク
ト
メ
ー
ル
、
折
込
広
告
な
ど
も

そ
う
で
す
。
ま
ず
は
、
お
客
様
の
ニ
ー
ズ
掘
り
起
こ
し
か
ら
ス
タ
ー
ト
す
る

営
業
活
動
の
た
め
、
数
多
く
に
あ
た
ら
な
け
れ
ば
な
ら
ず
効
率
が
悪
い
と
い

わ
れ
て
い
ま
す
。
が
、
顧
客
情
報
や
源
泉
が
あ
れ
ば
メ
ー
ル
な
ど
を
活
用
し

た
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
や
ネ
ッ
ト
か
ら
得
ら
れ
る
情
報
な
ど
を
事
前
に
取
得

し
て
広
告
を
行
っ
た
り
と
以
前
に
比
べ
効
率
も
よ
く
、
コ
ス
ト
も
抑
え
る
こ

と
が
で
き
る
よ
う
に
な
り
ま
し
た
。
売
り
側
の
一
方
的
な
も
の
で
は
あ
り
ま

す
が
、
闇
雲
に
行
う
も
の
と
は
異
な
り
ま
す
。 

 

先
程
の
歯
科
医
院
か
ら
の
ハ
ガ
キ
も
、
一
方
的
に
送
っ
た
こ
と
で
、
歯
の

こ
と
を
す
っ
か
り
忘
れ
て
い
る
私
に
「
気
づ
か
せ
て
く
れ
た
」
プ
ッ
シ
ュ
型

営
業
の
ひ
と
つ
で
す
。 

 

一
方
、
「
プ
ル
型
」
は
お
客
様
の
方
か
ら
売
り
手
に
ア
プ
ロ
ー
チ
し
て
く

る
よ
う
に
仕
掛
け
る
も
の
で
、
ネ
ッ
ト
の
キ
ー
ワ
ー
ド
広
告
、
ブ
ロ
グ
や
Ｓ

Ｎ
Ｓ
な
ど
で
の
情
報
発
信
、
展
示
会
や
勉
強
会
な
ど
が
そ
れ
で
す
。
現
在
は
、

誰
も
が
多
く
の
情
報
を
取
得
で
き
る
よ
う
に
な
り
「
プ
ッ
シ
ュ
型
」
よ
り
も

「押
し
て
も
ダ
メ
な
ら
引
い
て
み
よ
」 
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「
プ
ル
型
」
の
ほ
う
が
効
率
が
よ
く
コ
ス
ト
も
抑
え
な
が
ら
集
客
が
で
き
る
と
い
わ

れ
て
い
ま
す
。 

 

キ
ー
ワ
ー
ド
広
告
か
ら
の
お
客
様
は
、
そ
の
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
に
す
で
に
興
味
を

も
っ
て
い
る
は
ず
で
す
か
ら
成
約
の
確
率
が
高
い
と
い
え
ま
す
。
営
業
・
販
促
活
動

は
プ
ル
型
で
効
率
よ
く
行
え
れ
ば
よ
い
の
で
す
が
、
そ
れ
だ
け
で
充
分
か
、
と
思
う

こ
と
が
あ
り
ま
す
。
あ
る
お
客
様
の
事
例
で
す
が
、
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
か
ら
問
合
せ
が

増
え
た
、
こ
れ
は
一
見
す
る
と
、
プ
ル
型
が
う
ま
い
っ
た
よ
う
に
思
い
ま
す
が
、
実

際
は
プ
ッ
シ
ュ
型
で
あ
る
、
チ
ラ
シ
を
ま
い
た
り
、
顧
客
に
ダ
イ
レ
ク
ト
メ
ー
ル
な

ど
を
送
っ
て
い
た
と
い
う
の
も
、
良
い
相
乗
効
果
に
な
っ
て
い
た
よ
う
で
し
た
。 

 

待
っ
て
い
る
だ
け
で
、
ど
ん
ど
ん
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
で
集
客
で
き
る
ほ
ど
簡
単
で
は

な
い
と
思
い
ま
す
。
タ
イ
ミ
ン
グ
に
よ
っ
て
「
プ
ッ
シ
ュ
型
」
と
「
プ
ル
型
」
の
バ

ラ
ン
ス
を
変
え
、
う
ま
く
組
み
合
わ
せ
る
こ
と
で
、
生
産
性
を
上
げ
る
仕
組
み
を
考

え
て
い
く
こ
と
が
重
要
な
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。 

 

ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
な
ど
で
自
社
を
知
っ
て
も
ら
え
る
機
会
が
増
え
ま
し
た
。
し
か
し
、

そ
れ
は
同
業
他
社
も
同
じ
こ
と
で
す
。
他
社
と
の
差
別
化
は
、
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
内

容
だ
け
で
な
く
、
売
り
方
や
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
活
動
に
も
違
い
を
出
す
必
要
が
あ
る

と
思
い
ま
す
。
あ
る
と
き
は
押
し
、
あ
る
と
き
は
引
く
。「
押
し
て
も
ダ
メ
な
ら
引
い

て
み
よ
」
を
意
識
し
て
い
き
た
い
と
思
い
ま
す
。


