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先
日
、
当
社
が
ネ
ッ
ト
通
販
の
お
手
伝
い
を
し
て
い
る
、
あ
る
会
社
の
ユ

ー
ザ
ー
ア
ン
ケ
ー
ト
を
拝
見
し
ま
し
た
。
そ
の
会
社
は
、
ネ
ッ
ト
通
販
で
も

実
店
舗
で
も
商
品
を
販
売
し
て
お
り
、
実
店
舗
で
は
１
０
数
年
来
、
現
在
の

場
所
で
営
業
さ
れ
て
い
ま
す
。 

集
客
の
キ
ッ
カ
ケ
と
な
る
「
当
店
を
知
っ
た
キ
ッ
カ
ケ
は
？
」
と
の
設
問

に
対
し
て
の
答
え
に
少
々
驚
き
ま
し
た
。
地
元
の
人
で
も
、
「
通
り
す
が
り

で
知
っ
た
」
と
か
、
「
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
を
み
て
近
所
だ
っ
た
の
で
来
た
」
と

い
う
も
の
が
あ
り
ま
し
た
。
オ
ー
プ
ン
し
た
ば
か
り
で
も
な
い
の
に
、
そ
の

存
在
に
気
づ
い
て
も
ら
っ
て
な
か
っ
た
お
客
様
が
い
る
わ
け
で
す
。 

他
に
「
前
か
ら
気
に
な
っ
て
い
た
」
と
い
う
回
答
も
あ
り
ま
し
た
。
こ
れ

は
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
で
い
う
と
興
味
は
も
っ
て
い
た
だ
い
て
い
る
の
だ
が
、
お

問
合
せ
や
見
積
り
依
頼
に
は
至
ら
な
か
っ
た
、
と
い
っ
た
状
況
で
し
ょ
う

か
。
今
回
、
お
客
様
は
来
店
・
購
入
と
い
う
ア
ク
シ
ョ
ン
を
起
こ
し
て
く
れ

ま
し
た
が
、
こ
こ
に
至
る
ま
で
は
ど
の
く
ら
い
店
の
前
を
通
っ
て
い
た
の
か

を
考
え
て
し
ま
い
ま
し
た
。 

お
客
様
の
目
に
留
ま
り
、
興
味
を
持
っ
て
も
ら
い
、
購
入
（
お
問
合
せ
や

見
積
り
依
頼
）
ま
で
誘
導
し
て
い
く
の
は
、
実
店
舗
で
も
ネ
ッ
ト
の
世
界
で

も
難
し
い
な
ぁ
、
と
痛
感
し
ま
し
た
。 

昨
年
あ
た
り
か
ら
、
ネ
ッ
ト
と
実
店
舗
を
結
び
つ
け
た
新
し
い
マ
ー
ケ
テ

ィ
ン
グ
が
注
目
さ
れ
て
い
ま
す
。O

2O

は
、O

n
lin

e to O
fflin

e
の
事
で
、

あ
る
会
社
や
店
舗
の

O
n

lin
e

つ
ま
り
ネ
ッ
ト
上
で
の
活
動
に
よ
っ
て
、

O
fflin

e

で
あ
る
実
店
舗
へ
誘
導
し
よ
う
と
い
う
も
の
で
す
。
２
０
０
０
年

の
頃
は
「
ク
リ
ッ
ク
・
ア
ン
ド
・
モ
ル
タ
ル
」
と
い
わ
れ
、
ネ
ッ
ト
上
の
ク

リ
ッ
ク
（
オ
ン
ラ
イ
ン
）
で
、
モ
ル
タ
ル
＝
実
店
舗
（
オ
フ
ラ
イ
ン
）
へ
、

と
い
う
も
の
で
し
た
。
（
モ
ル
タ
ル
と
は
モ
ル
タ
ル
の
壁
か
ら
と
っ
た
と
い

わ
れ
ま
す
。
）
ネ
ッ
ト
か
ら
実
店
舗
へ
と
い
う
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
は 

「
も
っ
と
前
に
知
り
た
か
っ
た
！
」 

ス
マ
ホ
や
タ
ブ
レ
ッ
ト
の
普
及
に
よ
り
、
以
前
と
は
大
き
く
異
な
る
状
況
に
な
っ

て
い
ま
す
。
情
報
を
持
ち
運
ぶ
こ
と
が
で
き
る
よ
う
に
な
っ
た
今
、
業
種
に
よ
っ

て
は
ネ
ッ
ト
と
実
店
舗
の
距
離
が
非
常
に
近
く
な
り
つ
つ
あ
る
の
で
す
。 

 
O

2O

手
法
に
限
ら
ず
、
ネ
ッ
ト
と
実
店
舗
の
相
乗
効
果
を
狙
う
た
め
に
は
両
方

の
Ｐ
Ｒ
が
必
要
で
す
。
ネ
ッ
ト
上
で
は
競
争
が
厳
し
い
で
す
か
ら
、
自
社
の
ホ
ー

ム
ペ
ー
ジ
を
見
て
も
ら
え
る
よ
う
な
広
告
な
ど
に
費
用
を
か
け
る
の
も
一
案
で
す

し
、
Ｓ
Ｎ
Ｓ
な
ど
を
活
用
す
る
の
も
い
い
と
思
い
ま
す
。
ま
た
実
店
舗
も
、
お
客

様
に
気
づ
い
て
も
ら
う
た
め
に
看
板
や
ノ
ボ
リ
な
ど
を
充
実
さ
せ
る
の
も
必
要
だ

と
思
い
ま
す
。 

 

と
こ
ろ
で
、
私
は
「
美
容
院
」
に
は
関
心
が
な
い
の
で
、
地
元
で
も
ど
こ
に
あ
る

の
か
よ
く
知
り
ま
せ
ん
。
も
し
、
自
分
に
関
心
の
あ
る
も
の
で
あ
れ
ば
ど
こ
に
店
舗

が
あ
る
か
？
な
ど
自
然
に
目
に
入
り
ま
す
。
人
は
、
興
味
、
関
心
の
な
い
も
の
、
い

ま
必
要
と
し
て
い
な
い
も
の
は
、
ほ
と
ん
ど
目
に
留
ま
ら
な
い
よ
う
で
す
。 

 

し
か
し
、
い
つ
、
私
に
美
容
院
を
探
す
事
情
が
発
生
す
る
か
わ
か
り
ま
せ
ん
。
そ

の
よ
う
な
潜
在
的
な
お
客
様
に
も
Ｐ
Ｒ
し
て
い
く
こ
と
も
必
要
で
す
。
自
社
が
思
っ

て
い
る
ほ
ど
、
自
社
の
こ
と
は
お
客
様
に
伝
わ
っ
て
い
な
い
か
も
し
れ
ま
せ
ん
。 

店
舗
を
持
た
な
い
業
種
は
も
ち
ろ
ん
、
販
売
方
法
が
異
な
る
業
種
で
も
、
以
上

の
よ
う
な
考
え
方
を
取
り
入
れ
、
集
客
・
営
業
に
活
か
す
方
法
が
あ
る
と
思
い
ま

す
。
い
ろ
い
ろ
な
お
客
様
の
お
話
を
伺
い
な
が
ら
、
効
果
的
な
Ｐ
Ｒ
活
動
、
広
告

活
動
を
考
え
て
い
き
た
い
と
思
い
ま
す
。
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※アンケートがありますのでよろしか

ったらご意見をお聞かせください。 

 

 

ユーザーへのアピール、 

足りていますか？ 

 

 

 

 

 

 

 

ラップ東京へお気軽にご相談くださ

い！ベストな広告、PR 活動をご一緒に

考えつくりあげていきましょう！ 

TEL:042-349-3535 

 

 

 


