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ネ
ッ
ト
で
各
社
の
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
を
み
て
い
る
と
、
必
ず
と
い
っ
て
い

い
ほ
ど
、
「
お
問
合
せ
フ
ォ
ー
ム
」
が
あ
り
ま
す
。
当
社
で
制
作
さ
せ
て

い
た
だ
い
て
い
る
お
客
様
の
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
も
「
お
問
合
せ
」「
見
積
り
」

「
ご
予
約
」
な
ど
の
名
称
で
設
置
し
て
い
ま
す
。
定
休
日
や
夜
間
で
も
、

興
味
を
持
っ
て
く
れ
た
ユ
ー
ザ
ー
が
コ
ン
タ
ク
ト
で
き
る
、
と
い
う
意
味

で
は
大
き
な
役
割
を
果
た
し
て
い
る
と
思
い
ま
す
。
ま
た
、
電
話
よ
り
も

メ
ー
ル
と
い
う
ユ
ー
ザ
ー
も
少
な
く
な
い
の
で
、
や
は
り
問
合
せ
フ
ォ
ー

ム
が
あ
っ
た
ほ
う
が
い
い
と
思
い
ま
す
。 

 

メ
ー
ル
は
お
客
様
に
と
っ
て
、
い
つ
で
も
コ
ン
タ
ク
ト
で
き
匿
名
性
が

あ
り
ま
す
。
そ
の
た
め
、
手
軽
に
質
問
な
ど
が
出
来
る
便
利
な
反
面
、
受

け
手
で
あ
る
業
者
が
返
信
す
る
の
は
、
少
々
骨
が
折
れ
る
作
業
の
よ
う
で

す
。
言
葉
足
ら
ず
の
お
客
様
か
ら
の
メ
ー
ル
の
場
合
、
文
章
を
考
え
、
パ

ソ
コ
ン
に
む
か
っ
て
キ
ー
ボ
ー
ド
を
た
た
き
、
な
る
べ
く
早
く
送
信
す
る

と
い
う
の
は
大
変
な
作
業
で
す
。
ま
た
、
一
回
の
や
り
取
り
で
な
く
、
複

数
回
や
り
取
り
し
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
ケ
ー
ス
も
あ
り
ま
す
し
、
こ
ち
ら

側
で
は
ス
ピ
ー
デ
ィ
に
返
信
し
て
い
る
つ
も
り
で
も
、
お
客
様
側
で
は
遅

い
と
判
断
さ
れ
て
し
ま
う
こ
と
も
あ
り
ま
す
。
メ
ー
ル
で
の
や
り
と
り
は

や
は
り
“
タ
イ
ム
ラ
グ
”
が
あ
り
ま
す
か
ら
、
そ
れ
も
マ
イ
ナ
ス
要
因
に

な
っ
て
し
ま
う
こ
と
も
あ
る
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。 

 

以
前
か
ら
聞
い
て
い
ま
す
が
、
問
合
せ
フ
ォ
ー
ム
が
あ
る
の
に
、
直
接
、

電
話
で
コ
ン
タ
ク
ト
を
し
て
く
る
お
客
様
も
結
構
い
る
そ
う
で
す
。
お
客

様
自
身
が
既
に
関
心
・
興
味
を
も
っ
て
い
た
り
、
メ
ー
ル
で
は
伝
え
に
く

く
困
っ
て
い
る
こ
と
が
あ
っ
た
り
、
自
社
に
対
す
る
お
客
様
の
要
望
が
具

体
的
に
な
っ
て
い
る
と
い
う
よ
う
な
と
き
は
電
話
で
直
接
、
問
合
せ
を
す

る
ケ
ー
ス
が
多
い
の
だ
と
思
い
ま
す
。 

 

一
方
、
お
客
様
自
身
が
ま
だ
い
ろ
い
ろ
な
こ
と
を
悩
ん
で
い
た
り
、 

「
電

話

と
メ
ー
ル
」 
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※アンケートがありますのでよろしかった

らご意見をお聞かせください。 

検
討
し
て
い
る
段
階
で
は
、
メ
ー
ル
で
問
合
せ
を
し
た
い
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。

メ
ー
ル
等
で
の
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
が
中
心
に
な
っ
て
い
る
若
い
世
代
で
は
余
計

に
そ
の
傾
向
が
強
い
よ
う
で
す
し
、
さ
き
ほ
ど
の
「
要
望
が
具
体
的
な
お
客
様
」
よ

り
「
迷
っ
て
い
る
お
客
様
」
の
ほ
う
が
数
は
多
い
と
思
い
ま
す
。
た
ぶ
ん
、
他
社
に

も
同
じ
よ
う
な
問
い
合
せ
を
し
て
い
る
で
し
ょ
う
か
ら
、
他
社
と
差
別
化
で
き
る
よ

う
に
考
え
て
コ
ン
タ
ク
ト
を
し
て
い
く
必
要
が
あ
り
ま
す
が
難
し
い
と
こ
ろ
で
す
。 

メ
ー
ル
で
お
客
様
の
質
問
に
的
確
に
応
え
る
の
は
大
事
な
こ
と
で
す
が
、
例
え
ば
、

価
格
は
い
く
ら
？
→
●
円
で
す
、
だ
け
で
は
お
客
様
の
要
望
を
引
き
出
せ
ず
、
自
社

か
ら
の
提
案
も
で
き
な
い
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。 

お
客
様
の
要
望
が
文
章
だ
け
で
読
み
取
れ
な
い
と
き
は
、
そ
れ
を
引
き
出
す
た
め

に
、
質
問
形
式
をY

E
S

・N
O

で
答
え
ら
れ
る
も
の
を
送
っ
て
み
る
の
も
ひ
と
つ
の

方
法
で
す
。
メ
ー
ル
で
の
や
り
と
り
が
難
し
い
と
き
や
上
手
く
お
客
様
に
伝
え
る
こ

と
が
で
き
な
い
と
き
は
、
電
話
で
の
や
り
と
り
を
投
げ
か
け
て
み
た
り
、
来
店
を
促

し
て
み
た
り
す
る
の
も
い
い
と
思
い
ま
す
。
（
既
に
行
っ
て
い
る
と
思
い
ま
す
が
） 

「
電
話
は
ち
ょ
っ
と
…
」「
直
接
、
行
く
の
は
ち
ょ
っ
と
…
」
と
い
う
お
客
様
は
ま

だ
悩
ん
で
い
る
と
思
う
の
で
、
そ
れ
を
踏
ま
え
た
メ
ー
ル
内
容
が
必
要
か
も
し
れ
ま

せ
ん
。
と
も
あ
れ
、
せ
っ
か
く
の
問
合
せ
に
対
し
、
返
信
に
困
っ
て
時
間
ば
か
り
が

経
っ
て
し
ま
う
と
い
う
こ
と
だ
け
は
回
避
し
て
い
き
た
い
も
の
で
す
。 


