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「
飛
び
込
み
営
業
な
し
」
。 

営
業
職
募
集
の
採
用
広
告
で
よ
く
見
か
け
る
コ
メ
ン
ト
で
す
。
こ
れ
は
、「
飛

び
込
み
営
業
は
し
な
い
の
で
、
安
心
し
て
応
募
し
て
」、
と
い
う
意
味
だ
ろ
う

と
思
い
ま
す
が
、「
飛
込
み
営
業
は
効
率
が
悪
い
の
で
、
う
ち
で
は
行
っ
て
い

な
い
」
と
い
う
意
味
合
い
も
あ
る
よ
う
に
思
い
ま
す
。 

 
ネ
ッ
ト
の
普
及
で
以
前
の
よ
う
に
、
自
ら
お
客
様
を
開
拓
し
て
い
く
と
い

う
営
業
よ
り
も
、G

o
o
g
le

やY
a

h
o
o

な
ど
の
広
告
や
検
索
結
果
か
ら
問
い
合

わ
せ
の
あ
っ
た
見
込
み
客
へ
の
フ
ォ
ロ
ー
営
業
の
方
が
効
率
よ
く
営
業
活
動

が
行
え
ま
す
。
そ
の
た
め
、
多
く
の
会
社
で
こ
の
よ
う
な
仕
組
み
に
変
わ
っ

て
い
っ
た
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
？ 

 

し
か
し
、
当
社
に
は
大
手
事
務
機
器
販
社
や
警
備
会
社
、
文
房
具
の
通
販

会
社
な
ど
を
始
め
、
様
々
な
業
種
の
中
小
企
業
の
方
も
営
業
に
き
ま
す
。
し

か
も
、
明
ら
か
に
新
人
で
は
な
い
、
経
験
豊
富
な
営
業
マ
ン
が
多
い
よ
う
に

思
い
ま
す
。
そ
の
よ
う
な
方
を
見
て
、「
な
ぜ
、
効
率
の
悪
い
と
い
わ
れ
る
飛

び
込
み
営
業
を
行
っ
て
い
る
の
だ
ろ
う
？
」
と
考
え
ま
し
た
。「
一
度
、
見
積

り
さ
せ
て
く
だ
さ
い
。」
と
か
、
「
御
社
の
業
務
効
率
に
役
立
つ
資
料
で
す
。」

と
い
っ
て
資
料
を
置
い
て
い
っ
た
り
す
る
こ
と
が
多
い
の
で
す
が
、
や
は
り

成
約
ま
で
は
時
間
が
か
か
り
長
期
的
に
お
客
様
を
管
理
し
て
い
く
と
い
う
、

面
が
強
い
よ
う
に
思
い
ま
す
。 

 

さ
て
、
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
等
か
ら
反
応
が
あ
っ
た
お
客
様
へ
対
す
る
ア
ク
シ

ョ
ン
で
す
が
、
実
際
に
お
客
様
の
ニ
ー
ズ
は
顕
在
化
さ
れ
て
い
ま
す
か
ら
、

他
社
と
と
も
に
土
俵
の
上
に
乗
る
事
が
で
き
ま
す
。
し
か
し
、
多
く
の
競
合

が
存
在
し
「×

×
×

の
比
較
サ
イ
ト
・
●
●
●
の
一
括
見
積
り
サ
イ
ト
」
の

よ
う
な
も
の
が
さ
ら
な
る
競
争
に
歯
車
を
か
け
て
い
ま
す
。
そ
れ
で
も
、
顕

在
化
し
て
い
る
ニ
ー
ズ
を
拾
い
上
げ
て
い
く
に
は
ネ
ッ
ト
は
と
て
も
有
効
な

広
告
手
段
と
い
え
る
で
し
ょ
う
。 

「
未
領
域
の
開
拓
し
ま
せ
ん
か
？
」 
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あ
る
知
り
合
い
の
営
業
の
方
は
、
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
で
の
集
客
ア
ッ
プ
を
目
指
す

担
当
と
し
て
仕
事
を
し
て
い
ま
す
が
、
自
ら
も
自
社
商
圏
の
飛
び
込
み
営
業
を
や

っ
て
い
ま
す
。
そ
し
て
最
近
２
件
の
新
規
を
契
約
す
る
こ
と
が
で
き
た
と
の
話
を

伺
い
ま
し
た
。
２
件
と
も
、
す
ぐ
に
そ
の
会
社
の
サ
ー
ビ
ス
を
必
要
と
し
て
い
な

か
っ
た
の
で
、
ネ
ッ
ト
か
ら
の
集
客
は
難
し
か
っ
た
が
、
訪
問
し
提
案
を
し
た
こ

と
で
、
利
用
し
て
み
よ
う
か
と
い
う
こ
と
に
な
り
契
約
に
至
っ
た
そ
う
で
す
。
こ

の
よ
う
に
当
初
は
そ
の
サ
ー
ビ
ス
の
必
要
性
に
も
気
が
付
い
て
い
な
か
っ
た
よ
う

な
お
客
様
を
獲
得
し
て
い
く
の
は
、
や
は
り
「
人
対
人
」
の
営
業
も
必
要
で
あ
る

と
思
い
ま
す
。 

今
あ
る
（
顕
在
化
し
て
い
る
）
ニ
ー
ズ
を
獲
得
で
き
る
と
い
う
ネ
ッ
ト
の
メ
リ

ッ
ト
を
生
か
し
な
が
ら
、
そ
の
サ
ー
ビ
ス
自
体
を
知
ら
な
い
、
気
づ
い
て
い
な
い
、

開
拓
の
余
地
の
あ
る
潜
在
見
込
み
客
へ
の
働
き
か
け
は
、
ま
だ
荒
ら
さ
れ
て
い
な

い
、
新
た
な
未
知
の
マ
ー
ケ
ッ
ト
で
も
あ
る
と
思
い
ま
す
。 

競
合
他
社
と
扱
う
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
が
似
て
い
て
も
、
他
社
と
は
違
う
営
業
手
法

や
切
り
口
に
よ
っ
て
、
自
ら
の
土
俵
を
作
り
、
顕
在
で
も
潜
在
で
も
、
ど
ち
ら
の

ニ
ー
ズ
も
拾
い
上
げ
る
こ
と
が
で
き
る
よ
う
バ
ラ
ン
ス
よ
く
営
業
活
動
を
し
て
い

き
た
い
も
の
で
す
。 


